
 

 

We are currently looking for:  

Sales Assistant & Marketing responsible 

to join our team, 

Main tasks: 
 

The main tasks of the role are to support Interzero's Sales Manager in Spain by building, expanding and 

maintaining long-term client relationships within the fields of Extended Producer Responsibility, 

International Waste Management, Consultancy and Authorised Representation for Packaging, WEEE and 

Batteries. 

Responsibilities include assisting with customer acquisition, promotional activities and sales of additional 

services, as well as managing sales back-office activities. 

Additionally, the role involves developing and coordinating the marketing strategy and activities for 

INTERZERO Spain within the INTERZERO Group on an international level. 

Main tasks to be performed for INTERZERO Spain: 

• Price negotiation, creation, maintenance and renewal of long-term contracts and partnership 
agreements. 

• Management of invoicing processes and payments. 

• Centralized agreements and international cross-country functions for acquiring and managing 
clients in different markets and countries for waste management, consultancy and Authorised 
Representation services. 

• Analysis of international customer needs and offering solutions within the INTERZERO EPRS 
service portfolio. 

• Analysis of market trends, changes and competitors in order to strategize expansion and 
optimization of market share and customer retention. 

• Application and adaptation of analysis to clients' situations. 

• Partner management and networking with service providers, such as waste handling, transport, 
logistics, warehousing and container management companies. 
 

Main task for Marketing Development: 

• Development of a local marketing and promotion strategy for general INTERZERO activities. 

• Coordinating and participating in INTERZERO Group marketing activities and strategy at an 
international level. 

• Marketing and promotional activities, including participation in events, round tables, webinars, 
trade fairs and exhibitions. 

• Management and coordination at group level of social media accounts 

• Coordination with the centralized marketing team within the Group for the creation of visuals 
and media content for advertising, promotion, posts, presentation PPTs, etc. 

• Creation and coordination of promotional webinars for the local and international markets. 



 

 

 

Qualifications and competencies: 

• Excellent level of English with at least B1-B2 level. Knowledge of other languages would be 
positive acknowledge. 

• Bachelor's degree, diploma or equivalent in Marketing, Business Administration, Environmental 
Science or a related subject. 

• Entry-level experience in sales, marketing and/or business development, preferably in the waste 
management or environmental sector. 

• Basic knowledge of the waste management sector, including recycling and sustainability 
practices, would be an advantage. 

• Excellent communication and interpersonal skills with a talent for building lasting relationships. 

• Knowledge of digital sales and marketing tools (e.g. Google Analytics, SEO, Asana, Canvas, etc.) 

• Self-motivated and goal-oriented, with the ability to work independently and collaboratively. 

• Creative problem-solving skills and a proactive attitude to overcoming challenges. 
 
Why join us: 

• be part of a dynamic and innovative team that values collaboration and professional growth, 

• competitive salary including performance bonuses,  

• career development and advancement opportunities in a growing organization with a vision of ‘A 
World Without Waste’ and “Zero Waste solutions”  

• a supportive and inclusive work environment that fosters creativity and innovation. 
 

If you are excited about the opportunity to make a significant impact in the field of waste management 

and grow your career with us, we would love to hear from you!  

Send your CV to rrhh@interzero.es including the GDPR clause for the processing of personal data. 

INTERZERO is an equal opportunity employer. We celebrate diversity and are committed to creating an 

inclusive environment for all employees. 
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INTERZERO ESPANA S.L. es una nueva filial del Grupo INTERZERO, establecida en España y con sede en 

Valencia. Nuestra misión es impulsar la economía circular a través de soluciones innovadoras y 

sostenibles para todo tipo de gestión de residuos, abarcando múltiples materiales y sectores industriales.  

En INTERZERO colaboramos con empresas de toda la cadena de valor para garantizar el cumplimiento de 

la normativa medioambiental y optimizar y fomentar el reciclaje y la reutilización de materiales. Como 

parte de un ecosistema liderado por Interzero -líder europeo en economía circular-, nuestra organización 

se beneficia de la experiencia, los recursos y el compromiso de un grupo con décadas de liderazgo en 

sostenibilidad. 

Buscamos profesionales apasionados por el medio ambiente y la innovación para unirse a nuestro 

equipo en España y contribuir activamente a construir un futuro sin residuos. Únete a INTERZERO y 

forma parte de una empresa que impulsa la transformación sostenible en todos los sectores. 

Actualmete estamos buscando profesionales para el rol de:  

Asistente de ventas y responsable de marketing 

para unirse a nuestro equipo, 

Tareas principales:  

Las principales tareas del puesto consisten en apoyar al Responsable de ventas de Interzero en España 

mediante la creación, ampliación y mantenimiento de relaciones a largo plazo con los clientes en los 

ámbitos de la responsabilidad ampliada del productor, la gestión integral e internacional de residuos, la 

consultoría y la representación autorizada para envases, RAEE y pilas, entre otros. 

Las responsabilidades incluyen el apoyo en la captación de clientes, las actividades promocionales y la 

venta de servicios adicionales, así como la gestión de las actividades administrativas de ventas. 

Además, el puesto implica desarrollar y coordinar la estrategia y las actividades de marketing de 

INTERZERO España dentro del Grupo INTERZERO a nivel internacional. 

Principales tareas a realizar para INTERZERO España: 

• Negociación de precios, creación, mantenimiento y renovación de contratos a largo plazo y 
acuerdos de colaboración. 

• Gestión de procesos de facturación y pagos, así como creación de presupuestos anuales y 
estimaciones de ventas anuales. 

• Coordinación de acuerdos centralizados y funciones internacionales entre países para la 
captación y gestión de clientes en diferentes mercados y países para servicios de gestión de 
residuos, consultoría y representación autorizada. 

• Análisis de las necesidades de los clientes internacionales y oferta de soluciones dentro de la 
cartera de servicios de INTERZERO EPRS. 

• Análisis de las tendencias del mercado, los cambios y la competencia con el fin de elaborar 
estrategias de expansión y optimización de la cuota de mercado y la retención de clientes. 



 

 

• Aplicación y adaptación del análisis a las situaciones de los clientes para optimizar los servicios y 
los contratos ofrecidos 

• Creación y gestión de una red de socios y proveedores de servicios, como empresas de gestión 
de residuos, transporte, logística, almacenamiento y gestión de contenedores, entre otros . 

 

Tareas principales para marketing: 

• Desarrollo de una estrategia local de marketing y promoción de las actividades generales de 
INTERZERO en Espana. 

• Coordinación y participación en las actividades y la estrategia de marketing del Grupo 
INTERZERO a nivel internacional junto con el equipo de Marketing central. 

• Actividades de marketing y promoción, incluida la participación en eventos, mesas redondas, 
webinars, ferias y exposiciones. 

• Gestión de las cuentas de redes sociales y coordinación a nivel de grupo. 

• Coordinación con el equipo de marketing centralizado del Grupo para la creación de contenidos 
visuales y multimedia para publicidad, promoción, publicaciones, presentaciones en PowerPoint, 
etc. 

• Creación y coordinación de seminarios web promocionales para los mercados locales e 
internacionales. 

 
Cualificaciones y competencias: 

• Excelente nivel de inglés, con un mínimo de B1-B2. Se valorará muy positivamente el 
conocimiento de otros idiomas. 

• Licenciatura, diplomatura o título equivalente en Marketing, Administración de Empresas, 
Ciencias Ambientales o una materia relacionada. 

• Experiencia inicial en ventas, marketing y/o desarrollo empresarial, preferiblemente en el sector 
de la gestión de residuos o el medio ambiente. 

• Se valorarán los conocimientos básicos sobre el sector de la gestión de residuos, incluidas las 
prácticas de reciclaje y sostenibilidad. 

• Excelentes habilidades comunicativas e interpersonales con talento para establecer relaciones 
duraderas. 

• Conocimientos de herramientas digitales de ventas y marketing (por ejemplo, Google Analytics, 
SEO, Asana, Canvas, etc.). 

• Motivación propia y orientación a objetivos, con capacidad para trabajar de forma 
independiente y colaborativa. 

• Habilidades creativas para la resolución de problemas y actitud proactiva para superar retos. 
 

Por qué unirse a nosotros: 

• formar parte de un equipo dinámico e innovador que valora la colaboración y el crecimiento 
profesional frente a todo 

• salario competitivo que incluye bonus por rendimiento y consecución de objetivos 



 

 

• oportunidades de desarrollo profesional y ascenso en una organización en crecimiento con una 
visión de «Un mundo sin residuos» 

• un entorno de trabajo solidario e integrador que fomenta la creatividad y la innovación. 
 

Si te entusiasma la oportunidad de tener un impacto significativo en el ámbito de la gestión de residuos y 

hacer crecer tu carrera profesional con nosotros, ¡nos encantaría conocerte!  

Envía tu currículum a rrhh@interzero.es antes incluyendo la cláusula GDPR para el tratamiento de datos 

personales. 

INTERZERO es una empresa que ofrece igualdad de oportunidades. Celebramos la diversidad y nos 

comprometemos a crear un entorno inclusivo para todos los empleados. 
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INTERZERO ESPANA S.L. is a new subsidiary of the INTERZERO Group, established in Spain and 

headquartered in Valencia. Our mission is to drive the circular economy through innovative and 

sustainable solutions for all types of waste management, covering multiple materials and industry 

sectors.  

At INTERZERO, we work with companies across the value chain to ensure compliance with environmental 

regulations and to optimise and promote the recycling and reuse of materials. As part of an ecosystem 

led by Interzero - a European leader in the circular economy - our organisation benefits from the 

expertise, resources and commitment of a group with decades of leadership in sustainability. 

We are looking for professionals who are passionate about the environment and innovation to join our 

team in Spain and actively contribute to building a zero waste future. Join INTERZERO and be part of a 

company that is driving sustainable change across industries. 

 


